
 

Métier
CHARGE D'ANALYSE COMMERCIALE

Raisons d'être
Assurer la pertinence et la fiabilité des données commerciales permettant l’analyse du chiffre d’affaires, de
manière à faciliter le pilotage commercial de sa zone.

Missions
PARTICIPER AU SUIVI DE L’ACTIVITÉ COMMERCIALE:
• Réaliser et mettre à disposition les tableaux de bord auprès des équipes de vente et de la ligne
managériale
• Assurer le suivi et l’analyse des indicateurs d’activité commerciale
• Réaliser une première analyse des résultats et transmettre à son responsable tout point d’alerte

ADMINISTRER LES DONNÉES SI: 
• Garantir la mise à jour et la fiabilité des données commerciales
• Veiller au respect des procédures d’alimentation et de mise à jour du SI
• Identifier les éventuels transferts clients non déclarés

ASSURER LA GESTION DU COMMISSIONNEMENT: 
• Calculer le commissionnement approprié après extraction des données et conception des outils nécessaires
• Garantir le paiement (édition des états de paiement, vérification de la mise en paiement, etc.)
• Assurer le suivi du versement (traitement des rejets, mise à jour du tableau de bord, etc.)

Famille

relation commerciale et gestion clients

Filière

appui au developpement commercial

Effectif du métier

De 10 à 49

https://www.pprod.rh.laposte.fr/cartographie-des-metiers
https://www.pprod.rh.laposte.fr/fiche-filiere/appui-au-developpement-commercial
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